
Ihre Aufgaben:

 § Eigenverantwortlicher Vertrieb von mess- und regeltechnischen Premiumprodukten  

für die Marksegmente kommunale Abwasserbehandlung, mechanisch-biologische 

Abfallbehandlung und Deponien

 § Technische Beratung und Verkauf der Produkte und Systeme aus den Linien  

COMBIMASS® und VACOMASS® bei planenden Ingenieurbüros, Verbänden,  

Endkunden und Anlagenbauern

 § Daten- und Situationsanalyse auf Anlagen und Projektentwicklung zur  
Modernisierung der Mess- und Regeltechnik

 §  Inbetriebnahmeunterstützung und After-Sales-Service 
 § Aufbau nachhaltiger Beziehungen zu den relevanten Entscheidern  

bestehender und neuer Kunden

 §  Projektbearbeitung von der Akquise bis zur Vertragsverhandlung
 §  Beobachtung und Kommunikation technischer Trends und Anforderungen
 §  Impulsgeber zur innovativen Weiterentwicklung unseres Produktportfolios
 §  Budgetplanung mit entsprechender Umsatz- und Ergebnisverantwortung  

für Ihr Vertriebsgebiet

 §  Teilnahme an Messen und Kundenveranstaltungen

 § Erstellung aussagekräftiger Analysen, Statistiken und Reports an die Vertriebsleitung

Ihr Profil:
 § Abgeschlossene technische oder naturwissenschaftliche Ausbildung oder  

ein entsprechendes, abgeschlossenes technisches Studium, idealerweise  

im Bereich Abwassertechnik

 §  Einschlägige, mehrjährige Berufserfahrung im technischen Vertrieb und  
in der Kundenbetreuung

 §  Eine ausgeprägte Kundenorientierung und Kommunikationsstärke  
für den Vertrieb erklärungsbedürftiger Produkte und Systeme

 §  Eigenverantwortliche, zielorientierte und strukturierte Arbeitsweise
 § Sehr gute Deutsch- und gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift
 § Reisebereitschaft
 §  Sichere Anwendung von MS-OfÏce, CRM

Wir bieten Ihnen …

 §  ein sicheres Arbeitsverhältnis in einer krisensicheren Branche und  

einen unbefristeten Arbeitsvertrag

 §  flexible Arbeitszeiten und 30 Tage Urlaub pro Jahr 

Wir suchen Sie!  
Vervollständigen Sie unser Team!

Vertriebsingenieure (m/w/d) im Außendienst 

– Kommunal / Mess- und Regeltechnik  
für Zentral / Westdeutschland, für Bayern / Ostdeutschland,  
sowie für Österreich / angrenzende Länder

www.bindergroup.info



Wir bieten Ihnen …

 §  eine Unternehmenskultur, die Eigenverantwortung fordert und fördert

 § aktive Mitgestaltungmöglichkeiten bei Veränderungs- und  
Verbesserungsprozessen

 §  kurze Entscheidungswege und viel Freiraum zur Einbringung und Umsetzung 
eigener Ideen 

 § ein offenes, ehrliches, freundliches und unkompliziertes Miteinander 
 §  ein Dienstfahrzeug auch zur privaten Nutzung
 § Dienstrad-Leasing

Sie möchten wechseln? Das bleibt selbstverständlich unter uns!
Falls Sie sich in einem ungekündigten Arbeitsverhältnis befinden, sichern  
wir selbstverständlich höchste Vertraulichkeit Ihrer Bewerbung zu. 

 § Telefoninterviews und Vorstellungsgespräche können gerne auch nach  

Feierabend oder am Wochenende statÚinden
 § Wir werden nur mit Ihrer Zustimmung den aktuellen oder ehemaligen  

Arbeitgeber kontaktieren

Interesse geweckt?  

Dann freue ich mich auf Ihre Bewerbung mit möglichem Eintrittstermin  
und Gehaltsvorstellung: bewerbung@bindergroup.info 

 

Ihre Isabella Dürr

Sie können uns natürlich auch gerne Ihre Bewerbung per Post zusenden 
Binder Engineering GmbH

Isabella Dürr

Buchbrunnenweg 18

89081 Ulm 

Datenschutz
Die Datenschutz-Bedingungen für Bewerber nehmen wir sehr ernst, bitte 

informieren Sie sich auf unserer Webseite unter 

www.bindergroup.info/datenschutz/
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