Wir suchen Sie!
Vervollstandigen Sie unser Team!

Technischer Vertriebsmitarbeiter (m/w/d)

im Innendienst — Verkauf & Service

Standort: Ulm | Vollzeit | Unbefristet

Aufgaben

In dieser abwechslungsreichen Position lbernehmen Sie verantwortungsvolle
Aufgaben im Bereich technischer Vertriebsinnendienst und Kundenservice. lhre
Schwerpunkte liegen in:

= Selbststindiger Bearbeitung nationaler und internationaler Verkaufsprojekte — von
der Angebotserstellung bis zur Produktionsfreigabe — mit Hilfe unseres CRM-Systems.

= Technischer Beratung und Unterstiitzung des Vertriebsteams bei anspruchsvollen
Produktanfragen (z. B. Gasmengenmesssysteme, Luftregelventile, Gasanalyse).

= Angebotsausarbeitung inklusive Budgetabstimmung, Preisanfragen bei Lieferanten und
Klarung technischer Spezifikationen.

= Priifung und Abwicklung eingehender Bestellungen auf technischer und kaufméannischer
Ebene.

= Bearbeitung von Serviceanfragen, Wartungsauftragen und Reklamationen, inklusive
Angebotserstellung und interner Koordination fir eine reibungslose Abwicklung.

= Schnittstellenfunktion zwischen Vertrieb, Produktion, Entwicklung und Dokumentation,
in der Sie Organisationstalent und technisches Verstandnis vereinen.

= Aktive Mitgestaltung von Optimierungsprojekten zur kontinuierlichen Verbesserung
unserer internen Prozesse.

lhr Profil
Sie passen ideal zu uns, wenn Sie ...

= ein abgeschlossenes Studium im Bereich Umwelttechnik, Verfahrenstechnik, Elektrotechnik,
Wirtschaftsingenieurwesen oder eine Weiterbildung zum Techniker (m/w/d) mitbringen
— alternativ verfligen Sie Uber umfangreiche Praxiserfahrung,

eine hohe Kundenorientierung und kommunikative Starke im technischen Vertrieb
mitbringen,

Uber sehr gute Deutschkenntnisse und verhandlungssicheres Englisch in Wort
und Schrift verflgen,

selbststandig, strukturiert und l6sungsorientiert arbeiten,

= sich mit unseren technischen Produkten identifizieren und gerne eigene Ideen zur
Prozessoptimierung einbringen.

Unser Angebot
Bei uns erwartet Sie:

= Ein sicherer Arbeitsplatz in einer zukunftssicheren Branche mit
unbefristetem Arbeitsvertrag

= Eine strukturierte Einarbeitung durch ein Mentoring-Programm

= Flexible Arbeitszeiten und 30 Tage Urlaub

= Ein wertschadtzendes und offenes Miteinander mit flachen Hierarchien
= Raum flr Eigeninitiative und die Umsetzung Ihrer Ideen
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Beteiligung an Verdanderungs- und Verbesserungsprozessen
Anspruchsvolle Projekte auf technologisch hohem Niveau
Individuelle Weiterbildungsangebote (intern und extern)
Zahlreiche Zusatzleistungen wie:

—vermogenswirksame Leistungen

—13. Monatsgehalt

— Tankgutscheine

— betriebliche Altersvorsorge

— Dienstrad-Leasing

— Corporate benefits®-Rabatte

Kostenlos Kaffee, Wasser, gesunde Snacks und Obst

Bewerbung & Vertraulichkeit
Sie mochten sich verdandern — diskret und unkompliziert? Wir behandeln lhre
Bewerbung selbstverstandlich mit hochster Vertraulichkeit.

Wir richten uns nach lhnen:
Ob Telefoninterview oder personliches Gesprach — wir sind flexibel und finden
auch Termine am Abend oder Wochenende, wenn es fir Sie besser passt.

Vertraulichkeit ist fiir uns selbstverstandlich:
Eine Kontaktaufnahme zu Ihrem aktuellen oder fritheren Arbeitgeber erfolgt
ausschlieBlich mit lhrer ausdriicklichen Zustimmung.

lhre Ansprechpartnerin

Carola Binder-Harscher

HR | Binder Engineering GmbH
Buchbrunnenweg 18, 89081 Ulm
bewerbung@bindergroup.info

Wir freuen uns auf lhre vollstandigen Bewerbungsunterlagen mit Angaben zu
Eintrittstermin und Gehaltsvorstellung — per E-Mail oder postalisch.

Datenschutz
Bitte beachten Sie unsere Informationen zum Datenschutz unter:
www.bindergroup.info/datenschutz/
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